
Neue Beratungsfirrna: Nach vielen Jatuen als Lei-
ter Produltionsplanun-g und Marketing eines mittelständischen
Unternehmens in Scfuamberg hat sichMichael Nothdurft Ende
vergalgenen Jahres selbstständig gemacht. Mit seinem Wissen
aus der lJnternehmens{iihrung, im Marketing uld Personaltrai-
ninE will er kleine und minelständische ljntemehmen beraten.
Er ielbst ist ausgebildeter Tiainer in ,,Genuine Contact", einer
Methode, die Birgit Williams, eine Deutsch-Kanadierin, entwi-
ckelt hat. Die Methode bemht daraul dass lJnternehmen oder
Organisationen ganzheidich gesehen werden. ,,Das ganze En-
gagement einer Organisation beLommst Du dann, wenn Du alle
Mitarbeiter ernst nimmst und wertschätzt", fasst Nothdurft das

Prinzip zusammen. Die Rendite sei das Ergebnis eines erfolg-
reichen Prozesses. Dabei müsse man die Menschen in der Or-
ganisation mit eiabeziehen. Notidurfu Beranrngsfirma (www.
minot.de) bietet neben der Prozessbegleitung und -optimierung
auch in der Produktion, der Schulung in Kreativitätstechniken,
Präsentation und Moderation als drittes Standbein die Unter-
stützung im Marketing. ,,Ich kann einem Tüftler sagen, aufwel-
cherMesse er sein Produkwie vorstellen soll oder erarbeite mit
einem Handwerker einen Werbeplan. Mit einem Mittelständler
entwickle ich eine Strategie für die nächstenJahre." him
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